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Zkušenosti

� Ve velké většině pozitivní přístup při naší žádosti o pomoc

� Pomoc při prezentacích státním složkám

� V našem případě potřebujeme podporu především v 

zemích třetího světa
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zemích třetího světa

� Jsou i jednotlivé případy ne zcela pozitivních zkušeností 



Malé případové studie z Asie

Zakázka pro civilní trh a druhá zakázka pro Armádu
� Oslovili nás potenciální dovozci
� Pro nás jsou to neznámé subjekty bez možnosti prověření solidnosti
� Na základě naší znalosti o dovozech z jiných zemí EU, odbor MZV inicioval 

obchodního radu v zemi
� Obchodní rada prověřil solidnosti několika distributorů 
� Prověřil celkové situace do takové míry, aby dodávky byly důvěryhodné pro 

licenční účely
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licenční účely

Dodávky nábojů pro civilní sportovní klub 
� Dlouholetý zákazník kupující brokové náboje má zájem nakupovat pistolové 

náboje pro sportovní klub  
� Obchodní rada prověřil zákazníka a nastolil způsob kontroly
� Pravidelná kontrola klubu, výdeje nábojů, včetně získání přehledu o počtu 

vystřelených nábojnic a jejich likvidace



Shrnutí 

� Nelze čekat od MZV suplování obchodní činnosti

� Ochota pomoci, když je potřeba
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� Ochota pomoci, když je potřeba

� Flexibilně, iniciativně

� Podporovat cesty do zahraničí na nejvyšší úrovni



Děkuji Vám za pozornost
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Otázky 

� Jsou jasně vymezené limity možností přímé pomoci pro 

podnikatele v cílových zemích?

� Je jasné, na koho se mají obrátit, a jak postupovat v 
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� Je jasné, na koho se mají obrátit, a jak postupovat v 

případě potřeby?

� Jsou podnikatelé dostatečně obeznámeni s těmito 

možnostmi?


