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Indonéský trh výroby elektřiny 
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Indonéský trh: multikurturní prostředí 

 OECD       Čína  Střední východ

   

Zahraniční investice v Indonésii 
 

Základní dělení 

USA Japonsko  Evropa          Korea 

   

Každý segment vyžaduje různý způsob budování obchodních příležitostí ve smyslu dodávek zařízení 

(OEM)  

»  Komplexnost produktu 

»  Cena 

»  Tradice a obchodní historie 

   

Obtížné Otevřené 
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Indoneské obchodní zvyky 

Obchodní příležitosti–   prostředník pro místní aktivity je  

    nezbytný. Dozvíte se více. 

 

Plnění požadavků zákazníka–  „Ne“ řeknete pouze jednou. Na konci 

 

Osobní vztahy jsou základem-  zapomeňte na emailovou  

    komunikaci    

 

Vývoj místní legislativy-  Rychlý 

 

Vývoj trhu-    Bouřlivý 

 

  

   „Důvěra !!!“ 

Klíčové faktory 
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