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Výchozí podmínky pro české 

exportéry 

Velikost trhu 

ČR má relativně malý vnitřní 
trh a její ekonomika závisí na 
ekonomickém a politickém 
vývoji ve světě 

Prostor pro firemní růst 

České firmy, pokud chtějí růst, 
často musí hledat exportní či 
investiční příležitosti v 
zahraničí 

Malý svět 

Firmy musí být flexibilní, 
orientovat se v množství 
informací a musí být schopné 
uspět mnohdy v celosvětové  
konkurenci 
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Světový obchod 

Zajímavá fakta 

• Zpomalení v rozvíjejících se ekonomikách: 

• Světový obchod rostl pomaleji než ekonomika (světová ekonomika v roce 2015 

zaznamenala 3 %, světový obchod rostl tempem 2,5 %). 

 

• Výhled na 2016 a 2017  

• V rozvinutých zemích se očekává růst HDP ve výši 2,1 % 

• V rozvíjejících ekonomikách se očekává růst HDP ve výši 4,3 %, resp. 4,7 % v 

2016 a 2017 

• Na očekávaném oživení v následujících dvou letech se bude podílet postupné 

zlepšování ekonomického výkonu států vyvážejících komodity spolu s mírně 

rostoucí cenou ropy 

• Růst v Číně se bude nadále zpomalovat, v 2016 na 6,3 % v 2017 na 3,0 % 
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Export ČR v roce 2015 

Zajímavá fakta 

• Česká republika vyvezla v loňském roce zboží za 3,9 bilionů korun (nárůst o 7,2 % 

oproti roku 2014) 

• Denní vývoz činil v průměru 10,6 mld. Kč (9,9mld. v roce 2014) 

• Obchod s EU v roce 2015 vzrostl o 8,6%  a dosáhl 83,3 % podílu na exportu ČR 

• O více než 10  % se zvýšil  náš vývoz na Slovensko, do Velké Británie, Maďarska, 

Rumunska, a vůbec nejvíce (o více než 44 %), do Irska. 

• Celkový vývoz ČR vzrostl v roce 2015 o 260 mld. Kč, což odpovídá růstu vývozu 

do zemí EU. 

• Do rozvojových zemí (bez Brazílie) vzrostl export o téměř 18 mld. Kč, do USA o 

téměř 11 mld. Kč, či o 3,5 mld. Kč do Izraele. 

Ceny ropy Kurz Kč Poptávka v EU 
Poptávka v severní 

Americe 

Úspěchy v 
rozvojových 

zemích 
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Politický a ekonomický vývoj 

ve světě 

 1 miliarda EUR v zahraničním obchodě znamená tvorbu 15 000 pracovních míst. 

 Výběr vhodných zahraničních trhů je jedním ze základních kamenů úspěchu. 
 

• Utlumení některých tradičních exportních trhů 

 

 

 

 

 

 

 

• Posílení exportu do jiných států 

 

 

Útlum vývozu do Ruské federace v důsledku oslabení měny a 
ekonomických sankcí 

Politická nestabilita spojená s rusko-ukrajinským konfliktem 

Státy závislé na vývozu surovin byly postižené nízkými cenami komodit – 
např. významné zpomalení ekonomiky Brazílie 

Spojené státy americké se staly hlavním českým exportním trhem mimo 
EU (se 14,2% před Ruskou federací s 12,1%) 
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Politický a ekonomický vývoj 

ve světě 

• Obnovování staronových trhů 

•   Írán  

• Zmírnění protiíránských sankcí 

• Smlouva ČR s Íránem o zamezení dvojího zdanění 

• Již několik úspěšných podnikatelských misí a první uzavřené 

obchody 

• Kuba 

• Politické tání a ekonomické otevírání 

• ČR vyslala po mnoha letech na Kubu velvyslance 

 
 

• Nechceme však vytvářet nový seznam prioritních zemí 

• Chceme především vyhledávat perspektivní obory v zahraničí 
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Export ČR do USA v roce 2015 

Zdroj: ČSÚ 

Struktura českého exportu do Spojených států amerických v roce 2015 

• V roce 2015 činil český export do USA 92,2 mld. Kč 
• Od roku 2011 máme pozitivní obchodní bilanci s USA 
• Snižuje se objem českého vývozu materiálů a polotovarů z 29% v 

roce 2005 na 21% v roce 2015 
• Zvyšuje se objem vývozu s vyšší přidanou hodnotou 
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BREXIT – hrozba i příležitost 

  

• Po oznámení o rozhodnutí voličů o BREXITu došlo k prudkému 

poklesu směnného kurzu GBP vůči světovým měnám, včetně 

CZK 

• Zároveň se prudce  propadly ceny akcií obchodovaných na 

londýnské burze, v současnosti jsou však na předbrexitové 

úrovni  
 

 

• Maloobchodní tržby po Brexitu naopak rostly 

• Později se situace stabilizovala – trhy velmi rychle zjistily, že status 

quo bude pokračovat až do doby než britská vláda rozhodne o aktivaci 

článku 50 
 

Ekonomický vývoj ve Spojeném království bezprostředně po referendu 
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BREXIT – možný vývoj 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

Především bankám velmi záleží na přístupu k jednotnému trhu - prostřednictvím tzv. 

pasportizace má na trh EU otevřené dveře 5500 finančních institucí se sídlem v 

londýnské City 

 

Za možné scénáře 
dalšího vývoje vztahu k 

EU byly dříve 
označovány 

Norský 
model 

Švýcarský 
model 

Turecký 
model 

Inspirace 
Kanadským 

modelem 

Zvláštní 
Britský model 
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BREXIT – hrozba i příležitost 

Hrozby: 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Ekonomické ukazatele UK ekonomiky jsou příznivé, ale britské podniky 
přesto z důvodů nejistoty omezují/přehodnocují některé své investice 

UK dosud deklarovala, že nehodlá zavádět protekcionistická opatření, 
kdyby k nim přece jen mělo dojít s největší pravděpodobností by šlo o 
netarifní opatření (technické normy, pravidla balení výrobků, nastavení 
minimálních cen, upřednostňování domácích podniků) 

To by mělo dopad především na malé a střední podniky, které se hůře 
vyrovnávají s netarifními překážkami 
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BREXIT – hrozba i příležitost 

Na BREXIT je nutné nahlížet nejen jako na nebezpečí, ale také na 

příležitosti z něj plynoucí 

 

Hlavní hrozby jsou spojené s nejistotou ohledně budoucího 

vývoje 

 

Příležitosti: 

• Britská vláda plánuje podpořit domácí ekonomický růst různými 

způsoby včetně rozsáhlých investic do infrastruktury 

• Některé britské firmy mohou zvažovat opuštění Spojeného 

království, zvlášť pokud jsou jejich aktivity úzce spjaty s 

jednotným trhem EU  
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BREXIT – hrozba i příležitost 

Příležitosti 

•  V souvislosti s Brexitem britská vláda podporuje ekonomiku významnými 

 infrastrukturálními projekty: 

• Jaderná elektrárna Hinkley Point (již schváleno, zahájení stavby bude 

 následovat bezprostředně) 

• Rozšíření londýnského letiště (pravděpodobně se bude jednat o Heathrow) 

• Budování vysokorychlostní železnice (již schváleno, výstavba zatím zahájena 

 nebyla). 

 

• Příležitosti tak mohou plynout ze subdodávek zboží a služeb v různých sektorech 

spojených s výše uvedenými projekty a zejména pak oblastí energetiky 

•   Další příležitostí může být přilákání některých společností, které jsou více 

 navázány na pravidla EU 



Ekonomická diplomacie –  

2015/2016 
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Snaha o aktivní přístup státu v oblasti podpory exportu, investic a inovací 

Přístup k světovým trhům 

• Možnosti financování obchodu 

• Nárůst přístup u k internetu i v 

rozvojovém světě  

• Uzavírání obchodních dohod snižuje 

rizika 

Ziskovost exportérů 

• V průměru roste zisk rychleji u 

exportérů 

• Vzniká více pracovních míst 

• Zaměstnanci vydělávají více 

Konkurenční výhoda 

• Včasná identifikace trendů v měnícím se 

světe 

• Umět přizpůsobovat svoji nabídku poptávce 

• Zákaznický servis a kvalita služeb – přidaná 

hodnota 

Zmírnění rizik 
• Efektivní alokace prostředků 

• Diverzifikace exportu – teritoriální, 

oborová 

• Nižší náchylnost na výkyvy domácí  

ekonomiky 

Proč právě podpora exportu 
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Ekonomická diplomacie a 

Ministerstvo zahraničních věcí 

Kompetence v oblasti ED 

• Spolupráce mezi MZV a 
jednotlivými rezorty 

• Spolupráce s agenturami (CT, 
CI, ČRA…) 

Koordinace zahraniční 
sítě 

• Jednotná zahraniční síť 

• Klientské centrum pro export 

• Společný plán aktivit 

Sektorový přístup 

• Vyhledávání příležitostí - MOP 

• Ekonomické zpravodajství 

• Oborové mise 

Spolupráce s 
podnikatelskou sférou 

• Semináře/konference 

• Podnikatelské mise 

• Hodnocení ZÚ 
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Projekty 
ekonomické 
diplomacie 

Rozpočet 9 mil. Kč 
Počet projektů 87 
Počet firem 730     

Rozpočet 16 (+4) mil. Kč 
Počet projektů 161 

Předpokládaný počet 
firem 1200     

Jednotná 
zahraniční síť 

Posílení o 7 DEK, 3 
ZK CT a 1 VD 

12 nových pozic DEK, 4 
ZD a 2 ZK CT 

Individuální 
služby pro 
exportéry 

Pilotní zahájení 
na podzim 2015 
(nová metodika 

služeb) 

Počet služeb 230 
Průměrné firemní 

hodnocení spokojenosti 
1,1  (průběžné výsledky za 

leden – červenec 2016)  

2015 2016 

2015/2016 
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Ekonomické 
zpravodajství 

pro další 
publikaci 

Bez systému 
kontroly kvality a 

bez výstupu 

Do 21. 9. 2016 bylo 
publikováno 495 
kvalitních zpráv 

Akce pro 
podnikatele v 

ČR (včetně 
regionů 

25 akcí  
s více než 2 000 

podnikateli 

Předpoklad 35 akcí  
s více než 3 500 

 podnikateli 

Hodnocení ZÚ 
partnery 

ekonomické 
diplomacie 

Pilotní 
hodnocení 

Průměrné hodnocení 
1,37 

2015 2016 

2015/2016 



CÍLENĚ ZAMĚŘENÉ AKCE ZASTUPITELSKÝCH ÚŘADŮ ČR NA PODPORU NA 
PODPORU ČESKÉHO EXPORTU A PREZENTACE EXPORTÉRŮ 

 
projekty mohou mít formu semináře, prezentací, účastí na výstavách a veletrzích, konferencí, 
podnikatelských misí, českých dnů a dalších podobných oborově zaměřených akcí 

akce jsou realizovány primárně zastupitelskými úřady ČR, které podávají návrhy na schválení 
každý rok  

pro projekty ekonomické diplomacie je nutná společná účast více firem, nejedná se o 
individuální službu 

vhodný nástroj pro oborové asociace, ale zapojení oborové asociace není podmínkou, 

pro zapojení do uvedených projektů je nutné se spojit s ekonomickým úsekem příslušného 
zastupitelského úřadu v zemi, ve které se projekt uskuteční 

PRO ROK 2016 BYLO SCHVÁLENO 161 PROJEKTŮ S PODPOROU MZV V CELKOVÉ VÝŠI TÉMĚŘ 16. MIL. KČ.  

SEZNAM PLÁNOVANÝCH PROJEKTŮ NA ROK 2016 JE K DISPOZICI NA: 

http://www.mzv.cz/ekonomika/cz/servis_exporterum/projekty_ekonomicke_diplomacie/prehled_schvalenych_projektu_na_podporu.html 

  

Projekty ekonomické 

diplomacie 



KCE je jednotné kontaktní místo Ministerstva průmyslu a obchodu, Ministerstva  zahraničních 
věcí a agentury CzechTrade pro české podnikatele, kteří chtějí expandovat na zahraniční trhy. 

 • Klientské centrum pro export zajišťuje: 
– konzultace exportních a investičních záměrů v zahraničí 

– služby ve více než 90 zemích světa prostřednictvím Jednotné 
zahraniční sítě (zastupitelské úřady ČR                                 a 
zahraniční kanceláře CzechTrade) 

– informace o exportních novinkách a příležitostech, 
plánovaných odborných a teritoriálních seminářích a akcích 
připravovaných v zahraničí 

• Klientský přístup: 
– dle charakteru vašeho požadavku vám poradí vybraný exportní 

specialista, který s vámi bude v kontaktu po celou dobu  
zpracování vašeho požadavku 

– 3 dny v týdnu k dispozici pracovníci MZV, dle možnosti   
konzultace náměstka pro ekonomickou diplomacii Martina 
Tlapy 

– počty dotazů rostou v meziročním srovnání o více než 20%, v 
roce 2015 se uskutečnilo 500 konzultací  

 Katalog služeb Klientského centra pro export 
 je dostupný na: www.businessinfo.cz/KCE 

Klientské centrum pro export 

(KCE) 



Tvoří ji:  

 

 

• zastupitelské úřady České 
republiky                a zahraniční 
kanceláře agentury CzechTrade 

 

• pokrývá více než 90 zemí světa 
od USA po Japonsko a postupně 
je rozšiřována 

 

• celkem do jednotné zahraniční 
sítě ČR spadá 153 zahraničních 
pracovišť 

 

Jednotná zahraniční síť  
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Posilujeme úřady a kanceláře CzechTrade o diplomaty s ekonomickou agendou 

V roce 2016 je plánováno posílení jednotné zahraniční sítě o dalších 14 míst . Bude posíleno celkem 12 

zastupitelských úřadů a otevřou se 2 nové kanceláře CzechTrade. 

✓ 
ZÚ Pretoria, JAR 

✓ 
ZÚ Accra, Ghana 

✓ 
GK Toronto, Kanada 

✓ 
ZÚ Kuala Lumpur, Malajsie 

✓ 
ZÚ Ammán, Jordánsko 

✓ 
ZK Lagos, Nigérie 

✓ 
ZÚ  Tokio, Japonsko 

✓ 
GK Chicago a ZK Seattle, 

USA 

✓ 
ZÚ Dillí, Indie 

✓ 
ZÚ Manila, Filipíny 

✓ 
ČEKK Taipei, Taiwan 

✓ 
GK Hong Kong, Čína 

✓ 
Berlín, Německo 

Posílení sítě ekonomických 

diplomatů v roce 2016 



• Unikátní nástroj pro hledání oborových příležitostí českého exportu 

• Pomáhá identifikovat perspektivní možnosti pro uplatnění českých podniků na 
zahraničních trzích 

• Slouží pro ověření možnosti uplatnění na určitém trhu, tak i identifikaci zemí, kde 
exportéři mají šanci se svým výrobkem uspět 

• Možnost využití k teritoriálnímu i oborovému vyhledávání 

 

V tištěné podobě a také 
k dispozici interaktivně 
na internetové adrese:  
www.businessinfo.cz/mop   

Mapa globálních oborových 

příležitostí  



Businessinfo.cz 

Lze nalézt teritoria, ve kterých existuje exportní příležitost například pro kohouty ventily, trouby              

a duté profily 

Příležitosti pro HS 8481 – Kohouty 
ventily aj. pro potrubí kotle vany  

Země 

Důlní, těžební a ropný průmysl 

Austrálie  

Katar  

Kolumbie  

Kuvajt  

Tádžikistán  

Turkmenistán  

Uzbekistán  

Chile  

Pákistán  

Energetický průmysl 

Kazachstán  

Indie 

Mexiko  

Peru  

Spojené arabské emiráty  

Ukrajina  

Irák  

Příležitosti pro HS 7304 – 
Trouby, duté profily 

Země 

Důlní, těžební a ropný průmysl 

Angola  

Kypr  

Tádžikistán  

Turkmenistán  

Spojené státy americké  

Uzbekistán  

Energetický průmysl 
Kazachstán  

Indie 

Mapa globálních oborových 

příležitostí  



Sektor Příležitosti 

Energetický průmysl   

HS 8406 - Turbíny na páru vodní nebo jinou 

HS 8411 - Motory proudové, pohony turbovrtulové a ostatní plynové turbíny 

HS 8402 – Generátory pro výrobu páry vodní a jiné 

HS 8481 – Kohouty ventily aj. pro potrubí kotle vany aj. 

HS 7304 – Trouby, duté profily apod., bezešvé, ze železa, oceli 

Strojírenský průmysl 

HS 8426 - Jeřáby sloupové otočné pojízdné lanové vozíky 

HS 8429 - Buldozery srovnávače rypadla apod. s pohonem 

HS 8455 - Válcovací stolice a válcovací tratě na kovy a jejich válce 

HS 8458 - Soustruhy pro obrábění kovů 

HS 8459 - Stroje obráběcí pro vrtání frézování řezání apod.  

HS 9999 - Těžební zařízení 

Energetický průmysl 

Nedostatek elektrické energie 

Modernizace stávajících zařízení, řešení problémů s nedostatkem vody 

Výstavba nových zdrojů elektrické energie 

 Jaderná energie 

Strojírenský průmysl 

Modernizace v oblasti těžkého průmyslu – zpracování ocele, těžba uhlí 

Modernizace v oblasti lehkého průmyslu - obráběcí stroje a tvářecí stroje 

Mapa globálních oborových 

příležitostí: Indie 



     Česko – finské podnikatelské fórum, MZV  ČR (duben 2015) 

• PODNIKATELSKÉ MISE ÚSTAVNÍCH ČINITELŮ, ČLENA VLÁDY 

• OUTGOINGOVÉ OBOROVÉ MISE 

• INCOMINGOVÉ MISE 

•  KLIENTSKÉ AKCE (semináře, exportní konference a 

vzdělávání) 

• SETKÁNÍ S VELVYSLANCI 

Další oblasti podpory MZV ČR:  

Zahraniční akce a mise  
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Diplomacie jako služba státu 

pro firmy 

Kvalitní služby 

Společné 
projektové 
financování 

Standardizace kvality a další individualizace 
poskytovaných služeb 

Koncentrování zdrojů jednotlivých rezortů pro 
financování aktivit ekonomické diplomacie 

Výzvy 

Hodnocení ZÚ 

Rozvojová 
spolupráce 

Česká rozvojová spolupráce jako brána k budoucím 
příležitostem 

Udržení vysokého standardu hodnocení ZÚ 
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Diplomacie jako služba státu 

pro firmy 

MOP 

Regiony ČR 

Sektorové propojení MOP s plánováním a koordinací 
aktivit MZV a ZÚ 

Šíření povědomí o podpoře exportu a aktivitách v rámci 
ekonomické diplomacie v regionech ČR 

Výzvy 


